Комментарии . Договор привлечения клиентов.
* комментарий к п.1.1.
Реализация турпродукта производится  самим Оператором, Агент привлекает клиента и продвигает продукт Оператора на рынке. Агент не принимает оплату от туристов 

и/или иных Заказчиков. Все расчеты с Заказчиками осуществляются непосредственно Оператором.
Отражение в учете
В связи с тем, что Агент не принимает оплату от Заказчика, а все расчеты осуществляются между Заказчиком и Оператором, то Агент отразит у себя в учете только полученное от Оператора вознаграждение, после утверждения Оператором отчета агента об исполнении поручения по привлечению клиентов.

Например, Агент отчитался перед Оператором, что им привлечено 10 клиентов, общая стоимость реализованных Оператором туруслуг составила 200 000 руб. Вознаграждение Агента (установлено договором) 100 руб. за каждого привлеченного клиента.
Дт 76,5     Кт 90  -  1000 руб. (100*10) начислено вознаграждение агента
Дт 51        Кт 76,5 - 1000 руб. зачислено на р/сч вознаграждение агента 
Документы, представляемые Принципалу:
· Отчет – 2 экз.

· Акт на вознаграждение – 2 экз.

· Счет-фактуру (для плательщиков НДС) – 1 экз.

При этом договор реализации туристского продукта заключает с  туристом и/или иным заказчиком непосредственно Оператор.
** комментарий к п.7.1.
 В данном пункте необходимо установить размер вознаграждения Агента (%  от стоимости турпродукта или фиксированная величина).

***  комментарий  к п.  7.2.

Если у Агента возникают иные источники дохода при предоставлении КЛИЕНТУ информационных (консультативных, маркетинговых, сервисных и прочих услуг), то оплата за данные услуги взимается Агентом с туриста, т.е. Агент  может самостоятельно оказать какие-либо услуги туристу (заказчику), которые не включены в туристский продукт и соответственно не являются предметом расчетов между Агентом и Оператором. 
Такими услугами могут быть, например, консультационные услуги, информационные услуги, сервисные услуги. На прочий доход, полученный от туриста рекомендуется заключать договор оказания сервисных услуг туристу (рекомендованная форма Договора ТА-турист на консультационные (сервисные) услуги  прилагается).
Отражение в учете

Стоимость продукта Туроператора  20000 руб. Вознаграждение Агента (установлено договором) 100 руб. за каждого привлеченного клиента.  Перечислено клиентом Оператору 20 000 руб., получено от туриста в кассу Агента  3000 руб.

Дт 76,5     Кт 90  -  1000 руб. (100*10) начислено вознаграждение агента

Дт 51        Кт 76,5 - 1000 руб. зачислено на р/сч вознаграждение агента 
Дт 50     Кт 62  - 3000 руб. получено от туриста в кассу Агента
Дт 60     Кт 90  - 3000 руб. оказаны услуги туристу
Агент отчитается перед Оператором, что им привлечен 1 клиент, стоимость реализованных Оператором туруслуг составила 20 000 руб. Вознаграждение Агента (установлено договором) 100 руб. за каждого привлеченного клиента. На услуги, оказанные Агентом непосредственно Заказчику стоимостью 3000 руб. следует заключить договор на оказание консультационных (сервисных) услуги, а так же подписать с Заказчиком акт выполненных работ на сумму  3000 руб. 
Рекомендованная форма Договора ТА-турист на консультационные (сервисные) услуги  прилагается.
Документы, представляемые Принципалу:
· Отчет – 2 экз.

· Акт на вознаграждение – 2 экз.

· Счет-фактуру (для плательщиков НДС) – 1 экз.

Документы, представляемые Заказчику:

· Договор на оказание туристу консультационных (сервисных) услуг.
· Акт выполненных работ на оказанные туристу консультационные (сервисные) услуги

· Чек  ККТ при оплате за наличный расчет на 3 000 руб.
Обратите внимание!

Туристическая путевка Агентом не выписывается, т.к. Агентом не производится реализация туристского продукта. Организации, неиспользующие ККТ не смогут воспользоваться БСО «Туристская путевка» для получения наличной оплаты, т.к. этот бланк выписывается только при реализации турпродукта.
Плюс- возможность получения дохода от оказания сервисных услуг, а не только вознаграждения Оператора.

Минус-  обязательное применение  Агентом ККТ.
